
Технические возможности ERP системы


Модуль “Общение”


Модуль предлагает функционал для коммуникаций внутри команды - групповой и 
закрытый чаты, интегрированный с другими модулями.


Он представляет собой мощный коммуникационный инструмент, позволяющий:

• инициировать дискуссии на всех уровнях компании;

• получать обзоры всех обсуждаемых тем;

• получать сообщения в новостной ленте;

• общаться в чате из любой точки мира;

• контролировать занятость коллег и скорость их реагирования на сообщения, 
проверяя их статус.


 




 

В модуле реализована возможность перевода разговора во всплывающее окно, что 
позволяет пользователям не прерывать общение даже при переходе в другие модули.


Пользователи модуля могут создавать каналы и закрытые группы. Общедоступный канал 
позволяет присоединиться к беседе любому сотруднику.


В закрытые каналы сотрудники попадают только по приглашению администратора канала.


 






 
 

Для того, чтобы избежать излишнего информационного шума и захламления почтовых 
ящиков пользователей, в модуле реализована возможность отправлять уведомления только 
заданным пользователям, причем можно установить и время получения ими сообщений.





Весь перечисленный инструментарий позволяет активизировать командную 
коммуникацию и обеспечить единое информационное поле для эффективного 
функционирования проектных команд и подразделений компаний.

Модуль “Календарь”


Модуль позволяет членам команды:




• эффективно управлять своим рабочим временем за счет автоматизации процесса 
планирования, 


• управлять своим расписанием в режиме реального времени,

• организовывать встречи как в команде, так и с внешними партнерами.


 




 
 

Важным и удобным преимуществом является предоставление клиентам компании 
возможности самим предлагать встречи в удобное им время: для этого достаточно 
добавить ссылки на календарь в шаблон электронных писем и/или разместить их на сайте 
и в социальных сетях.


 

Пользователи модуля могут создавать формы записи на встречу, исходя из специфики 
бизнеса и их потребностей, включая все необходимые поля для заполнения.


 






 

Модуль позволяет получить полный контроль за своим рабочим графиком:

• увидеть свободные “окна” в режиме реального времени;

• избежать бронирования времени в нерабочие часы и не допускает наложения 
встреч;


• ежедневно назначать свои рабочие часы и корректировать их для максимальной 
гибкости;


• синхронизировать расписание с календарем Google в режиме реального времени, 
чтобы избежать наложения встреч при планировании;


• автоматически отправлять электронные письма и/или SMS участникам встречи, 
чтобы они не забыли о ней;


• подтверждать приглашения на встречу в один клик, либо предлагать 
альтернативное время.


 






Модуль “Заметки”


 

Модуль позволяет повысить эффективность сотрудников с помощью заметок и список 
задач. Он позволяет:


• ставить личные задания; 

• фиксировать протоколы собраний;

• определять приоритеты в работе;

• обмениваться идеями;

• осуществлять совместную работу над документами.


 




 

Инструментарий модуля позволяет эффективно управлять задачами, тем самым повышая 
производительность. Он предоставляет возможность:


• создать онлайн-список задач в необходимом формате;

• организовывать их на среднесрочную перспективу (сегодня, на этой неделе, в этом 
месяце и т. д.);


• назначать приоритеты для краткосрочной перспективы;

• группировать элементы, выбирая определенные цвета для конкретных задач. 


 






 

Представление kanban позволяет осуществлять простую визуальную организацию того, 
что необходимо сделать. 

Кроме того, в модуле реализован дополнительный инструмент, функционирующий в 
режиме реального времени, который позволяет оформлять протоколы заседаний. 
Участники заседания могут дополнять в протокол, комментировать, прилагать важные 
документы, а также обсуждать идеи по соответствующей теме.


Комментарии каждого пользователя показываются в определенном цвете, поэтому понять, 
кто автор комментария, можно без труда.


 




Модуль “Контакты” 

Модуль позволяет легко и удобно управлять всеми контактами компании, подразделения 
или проектной группы, а также отслеживать всю историю взаимодействия с ними.


Он позволяет:




• просматривать календарь встреч с данным контактом, отправлять ему приглашения 
на встречи, а также синхронизировать календарь с Google календарем;


• анализировать данные по контактам: с помощью фильтров можно получать данные 
в том представлении, в котором необходимо. Можно группировать контакты по 
любому параметру: страна, активности, контактное лицо в компании и пр.


 




 
 

Модуль предоставляет возможность просмотреть всю историю взаимодействий с 
контактом, в том числе отправку счетов или заказов на поставку.


Модуль “Учет покупателей” 

Модуль представляет собой CRM - систему управления отношений с клиентами.


Он позволяет контролировать все лиды (заявки) и получать точные прогнозы по притоку 
новых клиентов.


На основании статистики о лидах и продажах, он дает возможность:

• принимать обоснованные решения в сфере маркетинга и продаж;

• строить нужные диаграммы и отчеты;

• делиться отчетами и аналитикой с другими членами команды.


 






Модуль позволяет создавать и тестировать различные сценарии продаж: в какой 
последовательности и через какое время должны осуществляться контакты с клиентом 
посредством звонков, презентаций, электронных писем, сообщений в мессенджерах и т.д. 
Это позволяет выбрать и внедрить самые эффективные сценарии, максимизирующие 
конверсию из заявок в продажи.


Мощный аналитический блок позволяет контролировать эффективность работы по 
привлечению клиентов, сопоставлять планы с достигнутыми целями и принимать 
решения.


Модуль предоставляет возможность фиксировать и контролировать все коммуникации с 
клиентами. Это позволяет не только оценить качество коммуникаций, но и не терять 
информацию о договоренностях в случае, если сотрудник, работавший с клиентом, 
заболел или ушел в отпуск.





Модуль “Продажи” 



Модуль позволяет создавать привлекательные коммерческие предложения, 
обеспечивающие максимально быстрое закрытие сделок.


Модуль предоставляет возможности:

• использовать электронные подписи: клиенты могут без труда не только 
просматривать, но и подписывать онлайн-предложения из любой точки мира;


• быстро обсуждать с клиентами детали предложений с сохранением всей истории 
переговоров;


• автоматически предлагать клиентам дополнительные опции и аксессуары, скидки и 
пр., увеличивая тем самым продажи.


Создаваемые коммерческие предложения позволяют представить товары и услуги в 
максимально выгодном свете за счет:


• четких и обоснованных ценовых предложений;

• подробного описания продуктов; 

• привлекательных изображений;

• полезной дополнительной информации.


 




 

Создать такое предложение просто: достаточно добавить, правильно скомпоновать и 
наполнить структурные блоки.


 




Модуль предоставляет широкий инструментарий для работы с ценообразованием, чтобы 
обеспечить максимально выгодные условия и для покупателя, и для продавца.


Он позволяет:

• разрабатывать, внедрять и корректировать свою ценовую стратегию;

• настраивать правила создания прейскурантов для расчета правильных цен с учетом 
условий клиента;


• предоставлять скидки и купоны.

Автоматизация процесса продажи позволяет уменьшить время, затрачиваемое на 
заключение сделки, за счет следующих функций:


• преобразование ценовых предложений в заказы на продажу одним щелчком мыши 
или разрешением использовать электронную подпись;


• автоматизированное выставление счетов клиентам;

• регистрация новых контрактов и отслеживания всех этапов выставления счетов; 
управление подписками.


• быстрое получение подписей на NDA, контрактах или любых документах PDF.

Модуль “Актирование”





Модуль включает следующие функции:

• Синхронизация банков: возможность автоматически синхронизировать банковские 
выписки с банком и импортировать файлы.


• Выставление счетов: возможность создавать четкие и профессиональные счета, 
управления повторяющимися счетами и отслеживания платежей.


• Управление счетами и расходами: контроль счетов-фактур поставщиков и 
получение точного прогноза в отношении своих будущих счетов к оплате.


• Простое согласование: экономия времени за счет автоматизации 95% операций 
сверки с использованием интеллектуального инструмента согласования.


 

Модуль обеспечивает электронное выставление счетов и автоматическое сопровождение, 
позволяет:


• отправлять и получать платежи онлайн;

• отправлять должникам напоминания о необходимости осуществления оплаты;

• автоматически создавать счета из заказов на продажу, заказов на доставку или по 
данных времени и материалов.


Аналитический блок позволяет:

• создавать отчеты о доходах, балансовые таблицы или отчеты о движении денежных 
средств;




• фильтровать, масштабировать, комментировать и сравнивать любые данные;

• создавайте отчеты по любым срезам данных.


Модуль “Проект”


Модуль представляет собой мощную, быструю, гибкую и понятную систему управления 
проектами.


Инструментарий включает работу c карточками Канбан, планирование задач в формате 
диаграммы Ганта, контроль дедлайнов в календаре. Для ускорения планирования работы 
всех проектных команд есть возможность создания шаблонов проекта с универсальными 
стадиями.


 




 
 

Для удобства коммуникаций по проекту в модуле реализован функционал интеграции всех 
входящих писем, что позволяет создавать новые задачи и решать вопросы “на лету”, что 
увеличивает скорость реагирования на запросы клиентов и исключает потерю важных 
сообщений.


Также в модуле реализован чат, позволяющий общаться с командой проекта и клиентами в 
режиме реального времени. Также есть функционал обмена документами, 
комментирования задач. 


Модуль позволяет редактировать важные документы по проекту совместно: коммерческие 
предложения, отчеты, протоколы. Это очень удобный инструмент как для фиксации 
кратких результатов встреч, так и для подготовки массивных технических заданий. 
Каждый пользователь отмечается своим цветом, благодаря чему легко понять всю историю 
создания документа.


 



Для того, чтобы пользователи не пропустили важные вехи и задачи, в модуле реализована 
возможность получать оповещения об отслеживаемых проектах и задачах, чтобы держать 
руку на пульсе важных событий. Красно-зеленый индикатор помогает с первого взгляда 
понять, что сделано, а что требует внимания.


 




 

Проекты автоматически привязываются к договорам, позволяя легко выставить счет на 
основе расходов проекта, или составить табель учёта рабочего времени.


 




 

Для оперативного решения проблем реализована функция отслеживания, позволяющая 
одним кликом соберите переписку с клиентом по вопросу или жалобе.


Модуль “Вебсайт” 

Основой модуля является уникальный Online-редактор, который делает создание веб-
сайтов очень простым. Достаточно кликнуть мышкой и внести изменения в любом месте, 
где это необходимо.




На сайте можно подключить все возможности других модулей; их нужно просто 
активировать одним кликом мышки: интернет-магазин, подписки, регистрация, личные 
кабинеты, рассылки, анонсы мероприятий, отзывы, рейтинги, блоги, вакансии и пр.


Особое внимание уделено мобильной адаптации сайта: все страницы автоматически 
адаптируются к размеру экрана мобильного телефона, планшета или настольного 
компьютера.





 

В модуле реализован базовый функционал SEO-оптимизации. Встроенные инструменты 
сами предлагают ключевые фразы, основываясь на частоте их употребления. 


 






Карта сайта создается автоматически.   


Поддерживается возможность создания сайта на нескольких языках: для каждого 
посетителя автоматически будет показываться нужная версия. Профессиональный (не 
машинный) перевод может создаваться автоматически с использованием интеграции с 
сервисом Gengo. После внесения изменений на Мастер-странице, они автоматически 
отражаются в переводах в течение нескольких часов. 

Настройка каждой страницы происходит на лету при помощи встроенного редактора 
шаблонов, при этом работа легко распределяется между участниками команды.


 

Дизайн страниц создается при помощи перетаскивания так называемых “строительных 
блоков”. Строительные блоки базируются на основе гибкой системы fluid grid, которая 
дружественна к мобильным устройствам и масштабируется до 12-ти колонок для лучшего 
соответствия каждому устройству.


Модуль “Онлайн-обучение” 

Модуль представляет собой систему управления обучением, позволяющую учиться как 
индивидуально, так и в сообществе с другими.




Преимущества модуля: 

• широкий спектр форматов контента: видео, веб-страницы, презентации, документы 
с возможностью просмотра на любом устройстве;


• быстрое редактирование: создание страниц с инфографикой и анимацией путем 
простого перетаскивания блоков;


• обучение в индивидуальном темпе: группировка уроков в разделы с возможностью 
демонстрации участникам их прогресса;


• возможность контролировать успеваемость студентов и узнавать их мнение в 
отношении контента;


• наличие сертификации: расширенные тесты с возможностью задавать количество 
попыток для успешного прохождения.


 




 
 

В модуле реализована система тестирования с использованием вопросов любых 
доступных типов вопросов: единичный или множественный выбор, произвольный текст, 
номера, даты и опросная/оценочная матрица.


 






 

Аналитические отчеты с широкими возможностями настройки предоставляют 
оперативную информацию в реальном времени об успехах студентов.


Модуль “Почтовые рассылки”


Модуль позволяет вести полноценные рекламные кампании в формате email-маркетинга.


Он позволяет:

• создавать новостные рассылки самостоятельно, выбрав один из многочисленных 
шаблонов;


• сегментировать базу и осуществлять персонализированные рассылки по сегментам 
аудитории;


• обеспечить корректное отображение писем на экранах всех устройств - планшета, 
мобильного телефона, ноутбука или стационарного компьютера: динамический 
контент автоматически адаптируется к свойствам экрана, обеспечивая комфортное 
зрительное восприятие пользователем любого устройства.


 






 

Для обеспечения высокой эффективности рассылок в модуле реализован блок аналитики, 
позволяющий в режиме реального времени получать точную статистику по всем 
отправленным сообщениям: количество полученных заявок, показатели открытия, отказов, 
частоты переходов по ссылкам.  

Реализована возможность добавлять код отслеживания к ссылкам в письмах и получать 
полное представление об эффективности каждой кампании на специальной панели 
мониторинга.

Модуль “События”


Модуль помогает организовывать мероприятия и осуществлять их продвижение.


Он представляет собой универсальную платформу управления событиями любого типа и 
масштаба.


Реализованный функционал обеспечивает все аспекты работы организатора событий: от 
организации мероприятия и продажи билетов до контроля эффективности.


Ценность мероприятия в первую очередь определяется уровнем спикеров. Для их подбора 
в модуле создана форма предложения докладчиков и тем.


 






 

Программу мероприятия можно автоматически отображать на сайте с быстрой 
фильтрацией данных по дате, местоположению и докладчикам.


Также реализована возможность продажи билетов онлайн с возможностью онлайн-
обработки кредитных карт или выставления счетов. Можно задать особые условия, такие 
как цены для ранних покупателей, привилегии и льготы для участников или несколько 
уровней билетов. 


Модуль позволяет публиковать на сайте список партнеров с учетом приобретаемого ими 
уровня спонсорства внизу каждой страницы мероприятия. 


Для продвижения мероприятий модуль позволяет использовать автоматизированные 
кампании с рассылкой электронных или текстовых SMS-сообщений всем участникам или 
персонализированного контента зарегистрированным участникам определенных типов 
или сегментов. 


Модуль “Закупки”




 

Модуль позволяет оптимизировать и автоматизировать все этапы закупочного процесса - 
от запросов цен и тендеров до поступления товаров на склады и распределения по сети.


Функционал модуля включает в себя:

• автоматическую подготовку заявок на закупку, 

• проведение тендеров, 

• отслеживание заказов поставщикам, 

• управление информацией о поставщиках, 

• прогнозирование и контроль поступления товаров, 

• планирование оплат, 

• получение и сверку счетов-фактур.


 




 

Модуль позволяет повысить эффективность работы закупок и склада при помощи правил, 
основанных на уровне запасов, логистических маршрутах и стратегиях, заказах 


 
Для снижения затрат на закупки в модуле предусмотрена возможность проводить тендеры, 
а для отбора надежных поставщиков - переквалификацию.




Коммуникации, интегрированные с заказами на закупки, обеспечивают прозрачность 
процесса переговоров, полный контроль закупок и послепродажного обслуживания.  


Для оценки закупочных затрат реализованы несколько методов на выбор: учетные цены, 
среднее, FIFO или LIFO.


Поскольку поставщики предоставляют информацию о ценах чаще всего в виде прайс-
листов, в системе реализован автоматический импорт файлов от поставщиков, что 
позволяет поддерживать актуальность информации о ценах.


Аналитический блок содержит точные статистические данные, мощные средства анализа 
и позволяют формировать гибкую отчетность, что дает понимание текущей ситуации и 
дает полную картину оценки прибыльности закупок.

Модуль “Склад”





Модуль позволяет:

• сократить временные затраты на операции управления складом за счет 
автоматизации, 


• сократить и оптимизировать складские запасы,

• контролировать все операции.


 

В нем Принцип двойной записи когда-то произвел революцию в бухгалтерском учете. Он 
применен принцип двойной записи и реализованы полная отслеживаемость (от 
поставщика до клиента), продвинутая отчетность (например, запасы в переработке) и 
очень простой интерфейс пользователя.







Опираясь на действующие процессы и логистические стратегии, модуль осуществляет 
расчеты всех операций: 


• Pull-стратегия, 

• Push-стратегия, 

• изготовление на заказ,  

• неснижаемый остаток и многое другое. 


 

Есть возможность создания расписаний комплектаций, упаковки, приходов и внутренних 
перемещений автоматически на основе правил маршрутизации, принятых в организации. 


Модуль позволяет контролировать все прошлые и будущие складские операции. Движение 
товаров отслеживается не только на складах организации, но и везде, где это нужно (у 
клиентов, поставщиков или на производствах). Это позволяет анализировать товарные 
потоки с необходимой глубиной детализации и получать четкое представление о том, что 
случилось с определенным товаром или партией.





Модуль отслеживает как производственные лоты (партии одинаковых изделий), так и 
логистические лоты (поддоны, контейнеры и т.д.), чтобы помочь отслеживать товарные 
потоки с необходимой степенью детализации. Он полностью интегрирован с модулями 
продаж и закупок, благодаря чему позволяет в реальном времени делать оценки стоимости 
запасов, затрат и доходов от складских операций.


 



В аналитическом блоке реализована возможность настройки информационных панелей, 
что позволяет понять эффективность работы склада с одного взгляда. Детальные отчеты, 
работающие в реальном времени, помогают разобраться в ситуации.


 

Модуль “Производство”


 



Модуль обеспечивает учет и планирование производства, поддерживает множество 
спецификаций, складов, логистические маршруты, расчет потребности сырья и 
материалов, загрузку оборудования и рабочих. В системе автоматически составляются 
бюджеты и ведется учет.






Он позволяет планировать все производственные операции. Задания на производство 
встают в план автоматически на основе заказов и планов выпуска. На основе данные о 
прогнозе спроса, заказах, планах продаж автоматически создается оптимальный план 
производства.


Гибкость планирования обеспечена за счет использования такого инструментария, как:

• различные виды номенклатур,

• многоуровневые спецификации, 

• версии и модификации, 

• производственные календари, расписания,

• логистические маршруты. 


Это позволяет оптимально планировать загрузку производственных мощностей.





Автоматические операции помогают, но не ограничивают возможность менять целиком 
как расписания и планы, так и отдельные задания и даже операции.





Модуль позволяет организовать информацию так, как необходимо, привычно или удобно. 
Использование наглядных диаграмм Ганта или Канбан позволяет полностью 
контролировать ситуацию. При необходимости развитые средства анализа помогут вам 
найти узкие места в снабжении, на складах или в производстве.


Модуль “Производство” полностью интегрирован с другими модулями, это позволяет 
сократить время на планирование и контроль выполнения каждого заказа каждого 
клиента, сократить складские запасы, пополняя их вовремя и по мере необходимости.  



Прямая связь с управленческим и бухгалтерским учетом дает понимание затрат каждой 
операции и себестоимости в режиме онлайн.


Модуль “Качество”




Модуль позволяет задавать планы контроля качества, инициирующие проверки качества в 
рамках определенных операций со складскими запасами (получение и контроль качества) 
или производственных операций (инспекция в процессе).










Он позволяет настраивать интегрированные, окончательные и приемочные проверки на 
основе плана контроля качества, определять планы контроля качества, инициирующие 
интегрированные окончательные и приемочные проверки.


Организация оповещений о качестве реализована в интерфейсе kanban. Есть возможность 
сообщать о прогрессе и привлекать внимание к критическим оповещениям с помощью 
визуальных индикаторов. Для классификации оповещений используются теги. Также 
можно задать правила автоматизации оповещений или действий. 


Проверки качества и оповещения полностью интегрированы с производственными и 
складскими операциями. Производственный отдел может инициировать оповещения о 
качестве непосредственно с панели управления рабочим центром или из операции 
инвентаризации. В случае обнаружения проблем продукция может быть направлена в 
специальные зоны качества для прохождения расширенных проверок.


Эффективная коммуникация сокращает время простоя производства и повышает 
производительность вашей команды.




Модуль “Ремонты” 

Этот модуль позволяет управлять полным процессом послепродажного обслуживания, а 
также просто ремонтировать произведенные вами продукты, если в них обнаружили 
дефект.


Когда клиент отправляет продукт для ремонта, создается новый заказ на ремонт, в который 
вносится информация о продукте, клиенте, детали, которые могут понадобиться, и т. д.


 

 

После того, как все будет сделано, предложение по ремонту отправляется клиенту, 
который должен его согласовать. Если согласование получено, начинается ремонт. 

Модуль “Сотрудники”


Модуль позволяет повысить эффективность таких операций, как:

• набор сотрудников, 

• оценка эффективности, 

• расходы на персонал,




• планирование отпусков, 

• контроль посещаемости и т. д.


 




 

Эффективность управления сотрудниками достигается за счет централизации всей 
кадровой информации. В модуле реализованы возможности:


• просматривать всю важную информацию по каждому отделу,

• ограничить доступ к конфиденциальной информации, предоставив его только 
менеджерам по работе с персоналом, 


• получать уведомления о новых заявлениях на отпуск, других заявлениях, оценках и 
проч.


 

По каждому сотруднику можно отслеживать отработанные часы и сортировать их по 
проектам, клиентам и заданиям. Интегрированная система учета автоматически публикует 
отчеты на основе времени, потраченного на проекты, предоставляя данные в режиме 
реального времени.







Модуль позволяет удобно планировать отпуска сотрудников:

• работники вводят свои запросы (оплачиваемый отпуск, отпуск по болезни и т. д.).

• менеджеры утверждают или отклоняют запросы об отгулах.

• сотруднику отправляется уведомление, и его календарь обновляется автоматически.


 

Система управления расходами сотрудников позволяет быстро обновлять и утверждать 
расходы. Сотрудники могут легко передать данные расходов и обосновать их. Менеджеры 
могут просматривать все расходы и при необходимости утверждать или отклонять 
отдельные запросы. После утверждения данные о расходах сразу обновляются.


 




Для оценки сотрудников модуль позволяет создавать анкеты на основе форм для обратной 
связи от всех работников компании, от рядовых сотрудников до менеджеров, а также для 
самооценки.  

Поддерживается возможность создания своей социальной сети внутри предприятия. 
Сотрудники могут взаимодействовать в режиме реального времени посредством живого 
чата, обмениваться знаниями и оптимальными практиками. 




Модуль “Посещаемость”


 

Модуль позволяет точно отслеживать и фиксировать посещаемость сотрудников. Он 
предотвращает возможные ошибки и записывает все детали, касающиеся посещаемости 
сотрудников.







 

Каждый сотрудник может записать точное время прибытия и время ухода с помощью 
нескольких щелчков мыши. 


Также можно использовать штрих-код или уникальный пин-код, чтобы зарегистрировать 
свое присутствие в офисе.


 
 

Сотрудник отдела кадров может получить обзор сведений о ежедневной посещаемости 
всех сотрудников. 





 

Можно проанализировать еженедельную, ежемесячную и годовую посещаемость каждого 
сотрудника







Модуль “Найм” 

Модуль позволяет управлять процессом набора персонала - от поиска кандидатов до 
заключения договоров.


Функционал модуля позволяет:

• управлять вакансиями; 

• продвигать объявления о работе и отслеживать подачу заявок; 

• изучать данные каждого заявителя и создавать свою базу навыков и характеристик 
кандидатов с помощью индексируемых документов.


 






 

Поддерживается возможность автоматического подключения к наиболее известным 
сайтам для размещения вакансий и найма персонала. Каждой вакансии автоматически 
присваивается новый email адрес - на него напрямую приходят отклики соискателей. 
Приходящие отклики автоматически запускают процесс рассмотрения резюме. 

Для удобной работы и настройки этапов отбора персонала, например, таких как 
начальный отбор, первое собеседование, второе собеседование, отказ, договор 
используется представление "Канбан". 


 

 

Если соискатель свяжется с рекрутером по электронной почте или с использованием 
формы на сайте, все данные будут автоматически индексированы (резюме, 
сопроводительные письма), можно будет отправить ответ в один клик, используя шаблоны 
писем.




Модуль “Автопарк” 

Модуль позволяет управлять всеми характеристиками автомобилей компании, включая 
такие характеристики транспортного средства, как марка, цвет, количество мест, водитель, 
номерной знак, топливо и другие. 


 




 

Он дает возможность контролировать потребление и затраты, связанные с транспортным 
средством, которые можно быстро просмотреть в отчетах, сегментированных по датам или 
периодам. 


Также инструмент позволяет отправлять уведомления по электронной почте, связанные с 
истечением контрактов, связанных с автомобилем.


Кроме того, он позволяет правильно анализировать затраты на весь автопарк, что дает 
возможность быстро принимать решения.


Система управления парком интегрирована с другими модулями и позволяет связать 
расходы на топливо с расходами сотрудников или автоматически записывать движение 
автопарка в бухгалтерских отчетах с помощью единого инструмента и с помощью 
автоматизированных процессов.


Характеристики системы управления парком Модули


Продвинутая система управления автопарком Модули имеет множество функций, среди 
которых мы можем выделить:




Позволяет хранить подробную информацию о транспортном средстве, такую как марка, 
модель, номерной знак, номер шасси, количество дверей и сидений, цвет, тип 
используемого топлива и другие.


Мы можем записывать данные водителей (имя, водительские права, удостоверение 
личности, телефон и т. Д.).


Он позволяет маркировать автомобили, чтобы мы могли классифицировать их в 
соответствии с желаемыми характеристиками, например, собственные автомобили, 
кабриолеты, седаны и т. Д.


Разнообразные основные данные для более эффективного использования инструмента, 
основными мастерами являются: модель транспортного средства, марка транспортного 
средства, статус транспортного средства, тип услуг, теги транспортных средств, 
транспортные средства и водители.


Он позволяет вам управлять любым разнообразием контрактов и лизинга с учетом даты их 
исполнения и завершения, а также начальных затрат по контракту и этих повторяющихся 
затрат, таким же образом он отправляет электронное сообщение, когда эти контракты 
истекают.


Он имеет расширенное управление одометром транспортного средства, которое затем 
можно связать с записью расхода топлива, что позволяет нам узнать расход топлива на 
километр, что становится расширенным управлением расходами.


Это позволяет вести историю и запись технического обслуживания, связанного с 
транспортным средством, а также возможность планирования указанного технического 
обслуживания через установленное время, они связаны с расходами организации.


Он содержит быстрые и расширенные отчеты, которые позволяют нам иметь четкое 
представление о наших транспортных средствах и нашем парке в целом.


Возможность интеграции с инструментами мониторинга в реальном времени.


Интегрирован со всеми модулями Модули.


Многие другие.


Модуль “Отсутствие” 

Модуль позволяет управлять отпусками и отгулами сотрудников.




Сотрудники самостоятельно регистрируют запросы на отпуск и получают электронные 
уведомления по каждому новому запросу. Менеджеры принимают решения, одобряющие 
или отклоняющие эти запросы, добавляют примечания с разъяснениями отказов для своих 
сотрудников.


 




В модуле реализован простой и понятный функционал отчетности. В один клик можно 
создавать отчеты по каждому запросу на отпуск с подробной информацией о типу запроса, 
сотруднику, отделу и даже по всей компании, получать статистику об отпусках и 
планировать предстоящие уходы в отпуски, обеспечивая максимальный уровень 
производительности для компании. 




Модуль “Расходы”


Модуль делает управление ежедневными расходами сотрудников максимально простым.


По всем типам расходов: командировочные расходы, расходы на канцелярские товары или 
любые другие расходы сотрудников, есть возможность посмотреть квитанции и отчеты о 
расходах. 







Чтобы не потерять квитанции, сотрудники могут без труда прикреплять их копии 
непосредственно к записям о расходах. Прикреплять вложения можно с любого 
мобильного устройства, сфотографировав квитанцию и отправив ее на указанный адрес 
электронной почты. 


 

Менеджеры могут без труда отслеживать записи о расходах для всей команды, 
контролируя затраты, в частности их соответствие целям и бюджету.







Модуль “Документы”


Приложение Документы, обеспечивает выполнение ряда операций с отсканированными 
документами, в частности: обмениваться документами, отправлять, классифицировать и 
архивировать документы. Также можно создавать деловые документы, к примеру: счета 
поставщиков, задачи и производственные ведомости продуктов.


Оптимизируйте рабочий процесс

Воспользуйтесь полностью интегрированным процессом утверждения, контроля и 
проверки с действиями, чат-приложением и правилами действий, который поможет вам 
контролировать выполнение операций соответствующими исполнителями.


Шлюз электронной почты

Через шлюз электронной почты счета создаются автоматически из отсканированного 
документа или напрямую из электронного сообщения вашего поставщика.


Сотрудничайте с вашей командой и клиентами

Назначайте документы своим коллегам, клиентам или поставщикам. Делитесь файлами и 
общими папками со своими клиентами и позволяйте им импортировать документы 
напрямую.


Обработка документов в пакете

Работайте в пакетном режиме, выполняя операции для нескольких файлов одновременно: 
запрос подписи, замена папки, применение пометок, назначение в работу.


Интеграция с приложениями Модули

Приложение Документы интегрировано с другими приложениями Модули. Отслеживайте 
версии планов и рабочих ведомостей с помощью PLM, создавайте задачи из конкретных 
документов.
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